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Das Jahr 2006 Neue Kuratoren

2006 konnte der Weg des Erfolges fortgeflhrt werden: In seinem vierten Jahr wurden in allen Als neue Kuratoren heilien wir Prof. Dr. Gerno
Bereichen bei Consult One nicht nur Fortschritte erzielt, sondern neue Meilensteine gesetzt. Sieg, Leiter der Abteilung Volkswirtschafts-

lehre und Prof. Dr. Dirk C. Mattfeld, Leiter
Bereits zu Beginn des Jahres wurde die Schwelle 11000 verkaufte Beratertage seit Gr'ndung? der Abteilung Wirtschaftsinformatik der TU
Iberschritten. Das Themenfeld Marketing stellt den gr*tten Anteil: Von der Entwicklung einer Braunschweig sowie Frank Harms von Volks-
Corporate |dentity !ber die Konzeption von Marketingauftritten und Akquisitionsstrategien bis wagen Consulting herzlich willkommen. Herr
hin zur Homepagegestaltung konnten die Jungberater in Projekten !berzeugen. In den Bereichidarms tritt die Nachfolge von Herrn Dr. Stahl
Customer Relationship Management (CRM), Kostenleistungsrechnung, Technologietransfer uah. Consult One freut sich !ber die Vergr'Qe-
Unterst!tzung bei Projektmanagementt$tigkeiten begeisterte der erfrischend kompetente rung seines Netzwerkes und auf erfolgreiche
Beratungsansatz die Kunden. Zusammenarbeit.

Das Schulungssystem fir die umfassende Ausbildung der Mitglieder wurde durch neue Themefi-U SBLICK
gebiete erg$nzt. Beispiele daflr waren der Flhrungskr$fte-Workshop flr neue Vorst$nde und eis $h|’| es J u b| |$u m
IT-Sicherheitsschulung. Zus$tzlich zu den Schulungen fanden externe Fallstudien und Veranstal- J g

tungen mit renommierten Beratungen wie accenture oder unserem Partner Volkswagen Consulting
statt. Consult One wird dieses Jahr 5. Im Rahmen

des Jubil$ums ®ndet am 4.Juli die 3. Busines:

Wshrend Ausbildung und Projektarbeit zwei Schwerpunkte einer jeden Studentischen Beratuntjight im Senatssaal der TU Braunschweig sta

darstellen, bildet das Vereinsleben den Rahmen. Gemeinsame Unternehmungen wie das Klettdigrzu sind Kunden, Kuratoren und interessier

im Hochseilgarten, die traditionelle Teilnahme am Braunschweiger Nachtlauf, ein Vereins-Koctnternehmer eingeladen. Am Freitag den 6. J

kurs sowie eine Nachtw$chter-Stadtflhrung sind einige der Highlights. Dies sorgt fir gesundenfeiern wir unser Jubilsum mit dem Verein, dem

Teangeist und konstant hohes Engagement. Netzwerk und unseren Alumni im tPlayOff-Ver
anstaltungshotel@.

Die Kontakte in die Braunschweiger Wirtschaft konnten 2006 weiter ausgebaut werden: Eine

Rechtsanwaltskanzlei sowie eine Steuerberaterpraxis runden als neue Partner von Consult One

das lebendige Netzwerk ab. Der Zusammenschluss tunitiativ® mit anderen studentischen InitialtiM PRESSUM
ven vor Ort konnte in der Darstellung gegen!ber Studenten und Universit$t neue Wege er"ffnen.
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An dieser Stelle ist nat!rlich auch die Rolle des BDSU in Braunschweig zu erw$hnen: Neben z&kernehmensberatung Consult One e.V.

reicher Teilnahme an bundesweiten Veranstaltungen konnte sich Consult One auch in mehrerenhI

Schleinitzstrade 20
internen Projekten wie dem etablierten BDSU-Absolventenbuch oder der Homepage-NeugestaJ%gg Braunschweig
einbringen. Fon: 0531- 391 23 40

Fax: 0531- 391 23 41



Consult One w!nscht seinen Kunden ein
frohes Osterfest und einen angenehmen
Start in den Fr!hling%

Vehandlungsschulung

Am 31.03.2007 bot Consult One eine interne
Vehandlungsschulung an. Der ausflhrliche
Theorieteil 'ber verschiedene Argumentations-
arten, die einzelnen Verhandlungsphasen und
den Umgang mit Kritik gab den Mitgliedern
anhand vieler praktischer Beispiele aus dem
Beratungsalltag einen Einblick in die Kunst
der souver$nen #berzeugung ihrer Mitmen-
schen. Anschlieliend hatten die Teilnehmer
die M"glichkeit das Gelernte in Rollenspielen
umzusetzen und mit Hilfe des anschlieGenden
Feedbacks ihre Strategien weiter zu verfeinern.

1Der Schmidt? zu Gast
bei Consult One

Am 27.03.2007 trafen sich 20 interessierte
junge Berater von Consult One um einen
Marketing-Vortrag der Firma Der Schmidt

- Internationale Busreisen? zu h"ren. Der
Gesch$ftsflhrer Wilhelm Schmidt kam pers"n-
lich um diesen Vortrag zu halten und freute
sich !ber das Interesse der jungen Studenten.
Gespannt verfolgten sie den Bericht !ber die
erfolgreiche Geschichte des 50-j$hrigen Unter-
nehmens aus dem Raum Wolfenb!ttel und des-
sen Marketingmethoden. Im Anschluss hatten
die Jungberater viele Fragen und konnten neue
Anregungen aus dem erfolgreichen regionalen

Unternehmen in ihren Verein mitnehmen.
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Entwicklung von Marketingstrategie & -mater;

Die Lukas-Werk Suchthilfe gGmbH hatte das Ziel, ein neues Suchtpr$ventationsprogramm
auf den Markt zu bringen. F!r dieses Programm sollte ein passendes Marketingkonzept en
Bestandteil des Konzeptes sollte die Evaluation diverser Werbetr$ger sein. Darauf aufbaue
am besten geeigneten Werbetr$ger identi®ziert und umgesetzt werden.

Um ein ganzheitliches Marketingkonzept zu entwickeln wurden zuerst St$rken und Schw$
gramms identi®ziert. Parallel hierzu wurden potentielle Zielgruppen de®niert. Danach wur
auf der St$rken-Schw$chen-Analyse, die flr die Zielgruppen relevanten Inhalte des Progra
Um passende Werbemittel zu ®nden, wurden zuerst m"gliche Werbemittel aufgelistet. Dar
diese nach Kosten und Eignung bewertet. Basierend auf diesen Ergebnissen wurden unte
Poster und eine speziell flr das Programm angelegte Homepage als beste Werbemittel f!r
identi®ziert.

Im Anschluss an die abgeschlossenen Analysen entstanden ein Flyer flIr Erwachsene, sow
Jugendliche. FIr die Werbemittel wurden Bildideen, welche an die Inhalte des Programms .
waren, entwickelt. Zus$tzlich zu den Flyern wurden zwei Poster entworfen. Nachdem diese
geschlossen waren, konnte in Anlehnung an das entstandene Design eine Homepage f!r d

Programm aufgesetzt werden.

ATClaustal - Studenten zu Gast im Harz

Im M$rz fand das !berregionale Treffen des Bundesverbandes Deutscher Studentischer Ui
beratungen (BDSU) e.V. im verschneiten Clausthal statt. Sieben Jungberater von Consult
Braunschweig waren dabei.

In Arbeitskreisen und Workshops entwickelten die 200 Teilnehmer in konstruktiver Atmosp
flr die Verbandsarbeit, wobei traditionell die Bereiche Qualittsmanagement und Wissensa
Vodergrund standen.

Besonders erfreulich fir Consult One war die Platzierung in bundesweiten internen Rankin
verkaufte Beratertage. Der Erfolgskurs der letzten Monate schlug sich in deutlicher Platzie!
ersten Dreien nieder. Auch die wichtige S$ule der Aus- und Weiterbildung wurde entsprecl
Aktuell bereiten bis zu 23 Schulungen die Studenten aus dem Hauptstudium auf anspruch:

flr den Braunschweiger Mittelstand vor.



